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高考首日，建设银行淮安分行工作人员来到淮
阴中学考点，为考生和送考家长送去瓶装水、扇子、
文具，助力学子高考。 ■周长国

为进一步服务地方实体

经济，强化银企对接，全面提

升金融服务质效，建行淮安分

行统筹规划部署，多策并举落

实优化金融服务措施。

建行淮安分行积极履行

国有大行责任，在政策、产品、

资金、服务上谋篇布局，公司、

普惠、风险等部门协同合作，

在解决民营和小微企业融资

难、融资贵等问题上下功夫，

目前民营贷款较年初新增

11.31亿元，民营贷款户数新

增589户。

该行聚焦重点客群与产

业链，积极优选上市拟上市、

龙头或民企集团、小微企业和

个体工商户等目标群体，围绕

核心企业上下游、优质客群产

业链，通过内嵌外联，重点做

好专精特新、科技创新、民生

消费类等客群服务。

该行聚焦重大产业项目

和重点客群，重点营销，提高上

市拟上市公司、专精特新、“单

项冠军”、隐形冠军、高新技术

企业等实体的信贷合作覆盖

度。鼓励发展中型制造业客户

和优质制造业客户流贷置换，

不断夯实制造业客户基础。用

好重点行业差别化政策和重点

产品，主动申报制造业白名单，

提高名单内客户贷款合作覆盖

度，目前制造业贷款较年初新

增7.3亿元。

围绕“双提升双覆盖”目

标，该行开展专项普惠金融推

动工作。强化专业化队伍建

设与人员配置，对支行本级配

置普惠乡金资产业务专营团

队，对下辖全部营业网点配置

普惠乡金资产业务经理，实行

名单制管理。持续开展“普百

业惠万企”系列活动，多方营

造“比学赶超”良好氛围。提

升重点产品覆盖率，充分调动

基层网点积极性，用好普惠集

约化经营团队人员力量，做好

网点组织推进、业务培训、答

疑解惑、贷后管理等工作，切

实提升服务中小微企业的金

融业务水准。 （周长国）

建行淮安分行
优化服务助企融资发展

今年以来，我国消费呈现整体向好

态势。“618”作为上半年重要的消费促销

节点，是提振消费的重要抓手。以商业

银行为代表的金融机构正不断打造消费

生态，持续扩展金融服务场景，以金融之

力强化消费对扩大内需的基础作用，让

消费暖起来、经济旺起来。

携手电商合力共赢

数字化转型下，在零售电商的主流

量场景内，以开放银行为依托，以移动支

付为切入点，商业银行通过开立账户、绑

定支付、经营客户的业务链条，为消费者

提供专业、快捷的金融服务。对于电商

而言，银行优惠更有利于促进消费潜力

释放。

“618”大促，零售电商平台是主战

场。自5月下旬“618”大促预热开启，作

为线上场景入口、流量来源的零售电商

成为银行布局的必争之地。银行纷纷推

出各项优惠活动抢占零售电商流量入

口。民生银行在“聚惠民生日 好省会

花618”专场优惠活动中，从首次绑定享

立减为消费者“蓄能”，到支付享随机减

或满减为消费者提供“补给”，再到还款

红包抢兑为消费者“回血”，该行联合主

流电商平台，链条式精耕细作，助燃

“618”大促。如在京东平台，消费者首绑

民生银行卡有机会获得128元礼包，单笔

随机立减有机会立减188元。

与零售电商的合作，丰富流量入口

和获客渠道的同时，民生银行还通过丰

富多元的主题活动，加大消费者“618”礼

遇，强化客户黏性。民生银行借记卡积

分商城通过使用9积分有机会抽价值千

元大奖、超值好物积分兑换、限时积分任

务赢“618”积分等多重主题活动，给消费

者带来福利和实惠。

深耕本地生活场景

从进“淄”赶“烤”，到国内旅游出行

人数创下新高，疫情过后消费需求集中

释放，带来了餐饮、旅游、住宿等本地生

活场景服务业的强劲复苏。

这个“618”，除了借助各大零售电商

平台的“618”购物节契机，不少银行还抓

住本地生活这个高频、多元的消费场景，

在吃住行游购娱不同领域推出细分专场

活动，精准拉动消费。

民生银行通过口碑活动“聚惠民生

日”，“全民生活”APP，“V+”会员权益体

系，为用户提供美食、商超、外卖、电影、

出行、健身等本地生活服务，将金融服务

嵌入生活场景促进消费。“聚惠民生日”

聚焦美食、商超、娱乐等版块，消费者可

在全国近十万家餐饮门店、商超等尽享

嗨购热潮。“全民生活”APP则通过充值

缴费、影音娱乐、运动健身、出行门票、健

康医疗等本地生活服务，为用户献上享

随机立减优惠，为消费者乐享城市美好

生活提供更加多元的选择。“民生V+会

员”成长体系围绕客户生活日常，打造

“优享金融”“惠享生活”“畅享娱乐”“欢

享美食”四大权益板块，为客户甄选民生

民易贷优惠券、视听会员卡券、外卖代金

券等缤纷礼遇，丰富消费者本地生活场

景，为美好生活增加更多可能。

助力消费提质升级

如何满足消费者生存性消费需求之

余，围绕健康、养老、教育等重点领域，提

升服务品质、增加服务供给，不断释放潜

在消费升级需求，也成为商业银行思考

的问题。这个“618”，就有银行通过帮助

消费者制定更加适合自己、符合自身需

求的资产配置方案，献上消费提质升级新

思路。通过“财富小管家”亲子专属线上

金融服务，信美相互特爱保特定药品费用

医疗保险服务，个人养老金服务，民生银

行以覆盖子女教育、家庭理财、养老规划

等需求的金融服务，助力消费提质扩容，

更好地满足人民日益增长的美好生活需

要。

从电商零售到本地生活的消费场景

开拓，从日常消费再到品质消费的消费

需求升级，通过整合行内资源，引入零售

电商合力共赢，探索生活场景全面开放，

民生银行借势“618”推进金融生态开放

融合，举全行之力打造“聚惠民生日 好

省会花618”专场优惠活动，满足用户多

场景需求和提高生活品质的消费愿景，

进一步激发了消费活力，助力经济复

苏。面向未来，民生银行将始终秉持金

融为民理念，锚定“用心服务的银行”战

略定位，提升金融支持扩内需的质效，助

力消费复苏“加速度”。 (民生宣)

打造开放化全场景消费生态
民生银行让“618”消费暖起来

近日，工行淮安新区支行

在淮阴工学院开展“金融服务

进校园”活动，成功为该校学

生激活社保卡124张，办理数

字人民币 118 户、三方绑卡

206户。此次社保卡金融服务

进校园活动得到了校方的充

分肯定和高度评价，使学生对

工行金融业务的认知达到了

新的层次，为师生校园生活提

供了坚实的金融支撑，彰显了

新区支行高效优质的服务和

高超的业务水准。

高度重视“金融服务进校

园”活动。淮安新区支行主要

领导通过细致的组织安排，召

集数名业务骨干具体负责，全

体员工积极响应踊跃报名。

相关负责人就校园一站式金

融服务具体细节与校方深入

沟通，为活动做好了充足准

备；同时制定了一套切合高校

师生特点、兼具专业性与趣味

性的活动方案，并协调好人员

和设备，确保活动顺利进行。

深入挖掘学生真实需

求。通过激活社保卡活动，紧

密结合移动支付和数字化金

融等业务，重点向学生宣传了

工行手机银行以及数字人民

币等一系列产品，并对这些金

融产品的应用场景及使用方

法进行了具体介绍和现场指

导，通过一站式金融服务，为

学生“足不出校”办理金融业

务提供了极大便利，为新区支

行后续发展校园金融业务打

下了坚实基础。

认真耐心解答各类金融

问题。在为师生办理社保卡

激活业务的同时，积极利用碎

片化时间进行金融知识科普

宣传，充分展示了该行的服务

理念和内涵，通过丰富多彩的

活动形式，提高了服务质量，

为学生校园生活的金融业务

需求作出积极贡献。

(孙竹青)

工行淮安新区支行
开展金融服务进校园活动

近日，农行淮安分行收到陕西省汉

中市略阳县委、县政府赠送的印有“助

力全面推进乡村振兴担使命 巩固拓

展脱贫攻坚成果显真情”字样的锦旗。

2021年11月起，在农行陕西省汉

中市略阳县支行任职的农行淮安分行

“双百”计划结对交流干部冯传文先后3

次组织农行淮安分行员工、2次动员企

业采购略阳农产品。其金融为民、热心

助农的善举，赢得当地干部群众的一致

好评。

2022年8月，受疫情影响，物流不

畅，陕西省汉中市略阳县产品销售受阻，

造成农副产品积压甚至变质。冯传文得

知这一情况后，第一时间向农行淮安分行

汇报。该行工会工作部当即牵头动员8

家县（区）支行员工，迅速采购包括木耳、

香菇、核桃、土蜂蜜、乌鸡酱在内的“爱心

助农大礼包”1081份。

在东西部协作政策引领下，农行淮

安分行紧紧围绕农行江苏分行目标要

求，主动搭建东部发达地区与欠发达地

区县支行精准结对、协作帮扶、协同发

展的平台，在选派“双百”干部到陕西省

汉中市略阳县农行任职基础上，通过入

驻农行帮扶商城平台、帮扶对口行推广

等“线上+线下”形式，加大脱贫地区农

产品采购力度，拓宽销售渠道，帮助农

民增收。

日前，农行淮安分行还与汉中市略

阳县现场签订了20万元的农产品采购

协议。

(石砚 陆成之)

乡村振兴担使命
金融为民暖人心

农行淮安分行推进东西部协作帮扶获赠锦旗

一年一度的高考正
在进行。为深入践行“金
融为民、金融利民、金融
惠民、金融安民”服务理
念，“工行驿站”再度推陈
出新，以实际行动帮助莘
莘学子。驿站不但为考
生提供了舒适的休息环
境，还精心准备了应急考
试文具、矿泉水、应急药
品、防暑降温用品等，为
考生及家长提供高考爱
心服务。

■工行宣
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