
A2 E-mail/harbxwbjb@163.com 责任编辑/潘晓晔 版式设计/沈 迟要闻 26星期一 2024年2月

近日，在盱眙天生服装有限公司智能制造车间内，工人在生产服装。近年来，我市智能制造装备产业规模不断壮
大，智能制造水平迈上新台阶。

■融媒体记者 王 昊
智能制造

■融媒体记者 左文东
通 讯 员 朱华伟 王小青

龙年伊始，江苏威博液压股份有限
公司（以下简称“威博液压”）接连斩获
大单，创下销售5万多台液压动力单
元、开票3100多万元的佳绩，同比增长
45%。

国内每10台电动叉车中，就有4
台使用的是威博液压生产的液压动力
系统。从作坊式企业成长为上市公司，
谈及企业20年的发展历程，董事长马
金星感慨万分：“威博液压每前行一步，
靠的都是创新的力量。”

研发强企 向创新要出路

马金星告诉记者，做过机械销售的
他，善于捕捉市场信息。“20年前，市场
上只有普通的液压齿轮泵，客户买了齿
轮泵，还要买电机、齿轮、油箱，再自己
组装和测试，做好一个动力单元部件要
花很长时间。如果有一个产品能把零
部件集成起来，做成一个标准化动力装
置模块，就会便捷高效得多。”发现客户
的痛点后，马金星跟朋友借了120万元
开始了新产品的研发。

2003年，江苏威博液压股份有限
公司成立，主要从事液压动力单元及核
心部件的研发、生产和销售。“当时全国
没有一家液压集成单元供应商，我们是
第一个。”马金星说，在调研中发现，小
到超市叉车，大到工程上的挖掘机，市

场对低噪音液压动力单元有较大需
求。马金星带领公司研发人员反复试
验，同时请教北京航空航天大学付永领
教授团队，历经4个月，将直齿泵升级
替换为斜齿泵，从而实现液压系统噪音
降低10分贝，全国首创。

“我们还研发了能够实现能量回收
的新型液压动力单元，特别是在高空作
业环境下，升降机可以一边下降一边充
电，节省 23%的能源消耗，噪音也更
小。”威博液压动力单元研发总监潘加伟
自豪地说，威博液压研发投入占销售收
入的比重一直超过7%，并且连续数年
开展重大技术改造，从国外大量引进高
精尖装备，企业的自动化、智能化、网络
化水平处于国内领先水平。目前已拥有
5项发明专利、30项国家实用新型专利。

从20个人的小作坊发展到如今拥
有500余名员工的大公司，拳头产品从
年产2000台发展到年产50万台，注册
资本从120万元发展到4875万元，马
金星带领威博液压一路发展壮大，成为
中国液压行业的标杆企业，国内市场占
有率超过30%，产品远销海外。国家高
新技术企业、江苏省工程技术研究中
心、两化融合贯标企业等荣誉接踵而
至，2022年公司在北京证券交易所成
功上市，并成为北交所注册制“第一
股”。2023年获得国家级专精特新“小
巨人”企业称号。

紧盯市场 向创新要效益

研发人员要跑市场，市场销售要

懂研发，这在威博液压是常态。“我们
研发人员一半的时间都在跑市场，市
场是我们企业创新的源头。”马金星
说，实验室里的各项前沿技术通过与
终端客户的交流合作变成走俏市场的
新产品，这样的例子在威博液压比比
皆是。

威博液压市场发展部总监许桂旭
告诉记者，传统的挖掘机和装载机都是
烧柴油的，研发人员调研时发现，客户
想要纯电的液压系统。2023年底，装
有纯电液压系统的样机在威博液压研
发成功，预计今年开始批量生产。“原来
挖掘机烧一天柴油要800元，改成纯电
动力后连续用8小时只需100元电费，
并且4小时就可以充满电。”许桂旭说，
紧盯市场，创新带来的经济效益日益凸
显，一个个含“新”量的技术方案变成具
有含“金”量的高价值专利。

“我们从服务客户到引领客户，帮
助客户优化更新产品，最终实现从被
动销售到主动合作，这样的良性互动
让我们和核心客户的黏性不断增强，
公司在仓储运输领域的口碑和品牌影
响力不断提升。”马金星告诉记者，多
年来，威博液压都是徐工集团、三一重
工、中联重科、临工重机等国内工程机
械行业头部企业的液压动力单元主要
供应商。

战略布局 向创新要发展

2023年底，威博液压获得1000万
元的江苏省科技成果转化专项资金，用

来进一步研发四象限伺服动力系统。
预计该项目投产后可以形成高性能液
压动力系统重大成果，打破国外企业的
技术垄断，解决35项“卡脖子”技术难
题，带动我国高端智能装备、新能源电
车和重型电动工程机械的快速发展，实
现产业的升级换代。

“战略布局既要务实也要务虚，要
做好眼前事，也要站得高望得远。”马
金星说，创业的本质不是拿资源，而是
要坚持用更远大的眼光、更坚定的战
略选择持续投入，将专注力转化为引
力。随着威博液压二期三期项目的陆
续建成，将为工程机械，电叉物流、汽
车工程、高空机械等主机提供不断的
原动力。同时，威博液压加大低能耗
永磁同步液压动力的技术研发力度，
响应国家“双碳”战略，重点聚焦电动
工程机械和移动车辆需求市场，推动
行业转型升级。

科技赋能产业，创新筑梦未来。马
金星介绍，由于国内产品性价比远高于
海外，液压系统外贸出口空间还很大。
随着新兴市场国家经济的发展，世界叉
车行业逐步呈现出向亚洲及其他新兴
市场国家转移的趋势。威博液压将持
续加强自主研发，不断丰富产品线，未
来供应链自给率有望不断提高。2023
年威博液压实现销售4.5亿元，同比增
长50%。2024年，液压动力单元将突
破年产60万台，占据全国市场的半壁
江山。

科技赋能产业 创新筑梦未来
——探寻威博液压高质量发展“密码”

■通 讯 员 张昊天
融媒体记者 吴海涛

本报讯 日前，淮安生态文旅区
城管局广泛发动社区工作者、网格员、
志愿者深入群众，多形式、全方位做好
垃圾分类宣传引导工作。借助“市容
环卫责任区”“综合执法进小区”等全
市城市管理领域热点行动，强化属地
管理职责，发挥各街道办事处的实施
主体作用，进一步压实基层物业、社区
主体责任，夯实垃圾分类群众基础，打
通垃圾分类“最后一公里”，引导、带领
更多居民养成垃圾分类投放的好习
惯。

疏通堵点，形成垃圾分类强大管
理合力。淮安生态文旅区城管局召开
专项工作推进会、现场观摩会，分解任
务、明确责任，解决工作的整体性、系
统性、协同性不够问题，建立以区城管
局牵头，各街道办事处、建设局、社会
事业局等区级部门为责任主体的工作
机制，从政策导向、任务分解、督查考
核、奖惩评先等方面出发，推进垃圾分
类工作，同时建立季度督查制度，全力
推进各社区、各物业公司履职尽责。

借助热点，解锁垃圾分类高效打
开方式。淮安生态文旅区城管局按照

因地制宜、精准施策原则，全面借助
“市容环卫责任区”“综合执法进小区”
管理执法力量，将沿街商户、住户垃圾
分类纳入“市容环卫责任区”管理，将
居民小区、住宅楼宇垃圾分类纳入“综
合执法进小区”管理，建立各类责任区
生活垃圾分类工作情况巡检监管机
制，在各领域责任区单位中扎实开展
垃圾分类工作。

聚焦难点，打出垃圾分类强力“组
合拳”。在各小区主要出入口、入户大
厅、电梯间张贴垃圾分类公示公告，广
泛征求居民意见。组织志愿者服务
队，深入小区广泛开展“一月一社区”
入户走访，向居民发出垃圾分类倡议
书。通过举办“学雷锋垃圾分类志愿
服务”等特色垃圾分类主题活动，引
导、激发居民真正了解垃圾分类、参与
垃圾分类。创新建立积分兑换机制，
每天，不少绿地世纪城小区居民都会
通过几个简单步骤轻松实现垃圾“各
就各位”，并成功获得现金返现奖励。

淮安生态文旅区
打通垃圾分类“最后一公里”

2024年2月26日至6月10日，344国道K248+370—K253+696
路段半幅封闭施工，请过往车辆及行人按现场标志谨慎通过或绕行。

特此公告
淮安市公安局交通警察支队
淮安市公路事业发展中心

2024年2月23日

公 告

铆足干劲抓项目 凝心聚力开新局

（上接A1版）连续8年蝉联全国地理标志产品区
域品牌水产类第一名，带动产业向千亿级迈
进。如今，人们提到盱眙便会想到龙虾，提到龙
虾便会想到盱眙，这就是产业带动品牌的结果。

特色产业基础好，品牌发展有底气。一直
以来，我市聚焦地方优质资源，做大做强农业产
业，实现产业和品牌互为促进、同步提高。打造
优质稻米、小龙虾、规模畜禽、螃蟹、绿色蔬菜五
大现代农业产业集群，使之成为实施乡村振兴
战略的新支撑、农业转型发展的新亮点和文旅
产业融合的新载体。

我市还将品牌建设列入乡村振兴和农业强
市建设战略工程，每年以市委一号文件和政府工
作报告的形式强化推进，不断打造市级“淮味千
年”全品类公用品牌。据悉，自“淮味千年”品牌
创立以来，我市在标准制定、授权管理、宣传推
介、电商发展、实体店建设等方面加大扶持力度，
累计投入省市财政资金近4000万元。各县区和
行业协会每年也积极筹措资金，引导市场主体开
展品牌农业建设。目前，全市已建成国家级特色
农产品优势区1个、省级特色农产品优势区4个，

19个品牌入选省级农业品牌目录，创成江苏省十
强农产品区域公用品牌3个。

质量强品牌
让农产品“更安全”

“品质好蟹、产地直采、礼盒包装！”近日，占
地2400平方米的江苏洪泽湖现代农业发展集
团有限公司的洪泽湖大闸蟹标准化发货仓内，
主播们在直播间叫卖大闸蟹。高品质的洪泽湖
大闸蟹一上线就吸引了大批网友咨询下单，直
播间的点赞量短时间内破万。

“去年9月，我们集团养殖的洪泽湖大闸蟹
成为江苏首个通过BAP国际认证的大闸蟹品
牌。在这个高含金量‘通行证’的助力下，我们
又顺利与澳门的餐饮集团签下产销协议，让‘洪
泽湖大闸蟹’的身价、市场占有率和品牌影响力
进一步提升。”江苏洪鲜科技发展有限公司董事
长薛正刚表示，BAP国际认证是由全球水产养
殖联盟于2002年发布的覆盖整个上下游产业
链的认证标准。获得BAP国际认证的水产品，

可优先进入沃尔玛、家乐福、盒马、京东等大型
餐饮、零售企业采购体系，提高了市场销售份
额。

生态健康的养殖模式、科学的养蟹技术，造
就了“洪泽湖大闸蟹”壳青个大、体肥膏腴的独
特属性，“洪泽湖大闸蟹”也完成了产业生态化、
标准化、品牌化的转型之路，实现了由“深藏闺
中”向“誉满天下”的华丽转身。

“洪泽湖大闸蟹”的品牌建设只是我市聚焦
农业高质高效发展的举措之一。近年来，我市
推动并支持“淮味千年”59家授权企业全面开展
绿色有机认证，大力发展绿色食品、有机农产品
和地理标志农产品等产业。建立农产品质量管
理和追溯体系，实行“带证上网、带码上线、带标
上市”和农产品“源头可溯、去向可查、责任可
究”，让消费者放心消费，切实推动“淮味千年”
产品优质更优价。同时，开展农产品“三品一
标”提升行动，农业品牌数量不断增加，质量和
效益同步提升。

截至2023年底，全市已建成4个全国绿色
食品原料标准化生产基地，省级绿色优质农产

品基地累计达70个。全市有效期内种植业绿色
食品数累计达到318个，精深加工类绿色食品
共4个、畜禽水产绿色食品共7个，绿色优质农
产品比重达80.37%。

营销塑品牌
让农产品“卖得火”

为推动农村特色产品走向外部市场，提升
本土特色农产品影响力，我市发挥“淮味千年”
全品类公用品牌优势，谋划品牌建设思路举措，
运用市场机制推进“淮味千年”品牌营销实体
化、生产实体化、服务实体化。

日前，在洪泽岔东绿色食品有限公司，一袋
袋包装精美的大米礼盒被搬上上海来的货车。

“今年大米的销量十分火爆，是政府举办的展销
活动帮了我们大忙，让全国更多的消费者认识
了解‘淮安大米’。”洪泽岔东绿色食品有限公司
董事长陈洪兵告诉记者，目前岔东的大米不仅
畅销南京、苏州等省内城市，还进入河南、安徽、
浙江、福建、上海、北京等省外市场，受到消费者

广泛好评。
加快推进农产品区域品牌建设，是优化产

品和产业结构、推进农业提质增效的有效手
段。近年来，我市全力办好农业节庆活动、农产
品展销会，擦亮农业农村品牌，为淮安农产品

“走出去”提供支持。授权企业无偿使用和运营
“淮味千年”品牌，全方位开展线上线下营销活
动，通过统一设计、统一管理、统一运营，累计建
成线下直营门店50余家。开展“互联网+”农产
品出村进城工程建设，2023年网上农产品销售
额95.21亿元。

此外，还通过“品牌推广、品质宣传、品尝美
食”，提高现场零售额，促进订单合同签约，提升

“淮味千年”知名度、美誉度以及在长三角市场
的占有率。去年11月，“淮味千年”优质农产品
（上海）推介会暨项目合作签约仪式在上海广播
电视台举行，借助其丰富的线上线下渠道，“淮
味千年”优质农产品走进上海、走向全国。

品牌化，是告别传统农业的一个必经之路。
随着时代的发展，如今的淮安农产品在“淮味千
年”的领航下，正快速驶向浩瀚的市场“蓝海”。

（上接A1版）提供方案诊断、项目融资、
设备补贴、平台打造等领域的资金支持。

“链”字发力，产业集群增动能

近年来，金湖县先后创成“国家火
炬金湖石油机械特色产业基地”“国家
火炬金湖仪器仪表特色产业基地”，连
续多年获评全国科技创新百强县，
2023年位列全国科技创新百强县第63
名，淮安唯一。

2023年，金湖县围绕三大产业发
展方向打出的第二招是狠抓产业链招
商，组建了北京、南京、深圳、昆山4个
驻点招商办事处，先后在杭州、深圳等
地举办招商推介活动19场，全年招引
亿元以上工业项目96个，打造产业链
重点企业梯队，促进上下游企业联动发
展，突出打造一批布局结构优、规模体
量大、延伸配套性好、支撑带动性强的
主导产业集群。

位于金湖县戴楼街道的江苏阿路

美格新材料股份有限公司是主攻防火
金属复合板研发和生产的企业，年产量
达 400万平方米，拥有各项专利 126
项。“阿路美格研发的A2级防火铝复合
板，填补了我国幕墙装饰领域的一项空
白，从根源上打破了国外企业的技术垄
断。”公司行政总监姜梅红介绍，金湖对
新材料企业“高看一眼、厚爱十分”，公
司发展更有劲头，2023年销售额达3.8
亿元。

如今，以阿路美格、海科纤维、云达
铝业、视科新材料、科润膜材料等为代
表的一批企业，围绕金属、树脂、纤维等
细分领域逐步成长为行业“领头羊”，打
造产业链完整、创新链赋能、价值链升
级、市场链发达的集群发展新优势，在
新材料制品产业版图上留下了特色鲜
明的“金湖印记”。

当下，高端制造、新材料、大健康三
大产业集聚成势，产业链上下游企业纷
至沓来。一座座新型工业厂房拔地而
起，一个个工程项目火热建设，产业之

花竞相绽放，“智”造金谷强势崛起。

“优”字赋能，营商环境促发展

“企业落户金湖以后，这里的营商
环境、帮办服务让我们感到震撼，尤其
是办理相关行政审批手续，一天就可以
完成。”江苏清龙新材料科技有限公司
总经理王吉林告诉记者，企业投产之
后，金北街道帮办人员不定期到企业提
供“保姆式”服务，让企业在发展过程中
更加放心、安心、舒心。

种下梧桐树，引得凤凰来。如今，
不仅江苏清龙新材料科技有限公司在
金湖发展壮大，王吉林还主动将他的

“朋友圈”变成“招商圈”，积极宣传推介
金湖的营商环境。金北街道也持续写
好优化营商环境“后半篇文章”，发扬

“专业化+店小二”精神，以商招商、以
企引企，开创招商服务新局面。

在王吉林的牵线搭桥下，金北街道
陆续招引了江苏金北电缆科技有限公

司、江苏三泓新材料有限公司、金湖天
运嘉合节能科技有限公司等6家企业
落户，掀起了“一花引来万花开”的良好
态势。

“在金北街道的帮办服务下，我们
提前数月落地见效，金湖的营商环境果
然名不虚传。”江苏三泓新材料有限公
司总务王建强赞不绝口。

以营商环境的“优”，带动工业发展
的“稳”和“链”，这是金湖的第三招。近
年来，金湖县完善县领导挂钩重大项
目、“营商环境面对面”、企业家早餐会
等党政亲商交流服务长效机制，发挥经
济网格化平台“大数据+网格化+铁脚
板”优势，聚焦营商环境“中梗阻”和企
业急难愁盼开展调查研究，系统性推进
制度创新、资源整合、流程再造，纵深推
进政务服务标准化规范化便利化建设，
完善“全域帮办、全程代办”机制，率先
全省实现“拿地即开工”“建成即投产”，
以实际行动践行“做的要比说的好、服
务要比需求早”理念。

金湖：“四上”企业为工业发展蓄势聚能

（上接A1版）必须靠实业崛起、靠产业
突围，也必须依靠高质量项目走向未
来。我们将牢固树立“重抓项目、大抓
产业”的实干导向，围绕项目建设

“1623”目标，坚持把项目实质开工、
有效投入作为关键考量，坚持“开年就
要开工、开工就要实干”，充分应用“五
证联发”“拿地即开工”“竣工即投产”
等常态推进机制，优化统筹各类资源
要素，坚决扫除项目建设中的一切障
碍梗阻，全力推动项目早开工、早投
产、早达效。认真落实“抓大、扶小、培
优”要求，培育壮大鹏鼎、天合光能等
百亿龙头企业，大力发展威博液压、威
灵电机等专精特新企业，加速汉邦科
技、艾科维科技上市进程，不断优化企
业梯队，夯实高质量发展硬支撑。

突出营商环境，接续努力增创发

展新优势。在全市“新春第一会”上，
市委书记史志军振聋发聩地发出了营
商环境“三问”，充分彰显出市委市政
府一以贯之优化营商环境的坚定决
心。招引一个项目靠的是机会，招引
一批项目靠的是环境。淮安经开区将
锚定争创“国家级营商环境示范区”目
标，深入践行“做的要比说的好、服务
要比需求早”理念，强化用户思维、注
重口碑效应、聚焦企业关切，深化落实

“四季歌”“党政亲商双月谈”“规上企
业家家到”等工作机制，推动办事更便
利、投资得实惠、企业家受尊重成为全
区上下的自觉行动，努力让广大企业
在淮安经开区放心投资、专心创业、安
心经营、顺心发展，持续增创营商环境
新优势。

■通讯员 王 杰

本报讯 近日，淮安新城投资开
发集团有限公司召开2024年度工作
会议，回顾总结 2023 年工作，谋划
2024年总体思路和工作任务，号召大
家坚定信心、迎难而上、真抓实干，以
高质量发展的实际成效，为淮安在现
代化新征程上更好展示“象征意义”作
出新的更大贡献。

会议指出，2023年新城投资集团
知重负重、苦干实干，项目管理抓深抓
实，攻坚能力得以新彰显；融资赋能财
务护航，稳健运营得到新保障；转型步
伐铿锵有力，发展质效实现新提升；安
全生产常抓不懈，防控能力实现新加
强；内部管理日益完善，管理效能取得

新进展；党建引领持续深入，党建品牌
实现新强化。

会议强调，2024年是新城投资集
团转型发展的攻坚之年，要完整准确
全面贯彻新发展理念，坚守“生态城市
的建设者与运营服务商”战略定位，统
筹高质量发展和高水平安全，全面开
启集团公司高质量发展新征程。

会议要求，集团公司上下要坚定
强基铸魂，聚焦党的建设；坚守主责主
业，提升经营质量；落实精细管理，夯
实发展基础；深化改革赋能，激发内生
动力；守牢风险底线，强体系优管控。

会议观看了2023年工作巡礼片，
表彰了2023年度先进集体和个人，各
单位递交了2024年工作责任状，新睿
发展等4家单位作交流发言。

淮安新城投资开发集团有限公司
召开2024年度工作会议


